Tiedekirjan ja julkaisijoiden
vhteistyon kehittaminen




TyOpajan toiminta

Esittaytymiskierros

Valitaan sihteeri ja tyopajan tulosten esittaja
(mielellaan seuroista)

Jos haluaa kayttaa power pointeja, tekstit voi
|lahettda osoitteeseen johanna.lilja@tsv.fi

Esitys voi olla my6s suullinen


mailto:johanna.lilja@tsv.fi

Tiedekirjan myyntitapahtumat ja
messut

Tiedekirjan toivomus on etta olisi yhteiset kaytannot ja aleprosentit messuille.
Joillakin seuroilla on jo nyt 25% messualennus ja tasta voisi ottaa mallia. 25% on
pienempi kuin jasenalennus ja siksi sopiva. Seurat voivat ilmoittaa myéhemmin.

Tiedekirjan tai TSV:n sivuilla voisi olla seuroille vuosikalanteri, jossa on merkittyna
mihin messuille Tiedekirja on menossa ja mita teemoja naissa tapahtumissa on
esilla.

Seurat voivat ottaa myds myyntikirjoja omiin tilaisuuksiinsa ja tilittdaa myynnin
Tiedekirjaan.

Tieteiden talolla jarjestettavissa tilaisuuksissa voidaan myyntipisteen sijasta
mainostaa Tiedekirjaa ja pitaa esilla Tiedekirjassa tilaisuuteen liittyvia kirjoja
alennushinnoilla. Tiedekirja tekee pohjan, jossa myymalan yhteystiedot, aukiolot ja
kartta. Kirjatarjoukset voi merkita kaantosivulle. Myymalaan otetaan esiin
toivottuja kirjoja sovituin hinnoin, jos nama on ennalta ilmoitettu Tiedekirjaan.

Ehdotukset myyntitapahtumiksi tiedekirja@tsv.fi
Ehdotuksia toteutetaan mahdollisuuksien mukaan (raha ja tyoévoima)
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Tapahtumat Tiedekirjassa

* Tilaisuuksia voi jarjestaa kuten Tiedekulmassa,
mahdollisesti saannollisestikin, esim. Tieteen illat tai
kirjaillat kerran kuussa 16.30-18. Seuroilta ohjelma,
Tiedekirja voi markkinoida verkkosivuilla, Facebookissa ja
Tieteessa tapahtuu —lehdessa. Mahdollista ohjelmaa
iltoihin:

— Julkistamistilaisuudet
— Tutkijahaastattelut

— Muut tilaisuudet
* Alennusmyynnit

— Tiedekirja jarjestaa nayteikkunan ja tilaa alekirjoille +
hinnoittelee

* Tieto vahintaan 3-4 viikkoa etukateen tiedekirja@ts




Tiedekirjan muita toiveita

Kirjoille hinta, heti, kun tulevat varastoon

Vanhoista julkaisuista kannattaa paivittaa hinnat aika
ajoin. Toisaalta lilan halpa hinta vaikuttaa kielteisesti
koko myyntiin, kun asiakkaat ostamisen sijaan odottaa
kaikkien kirjojen hintojen alentamista.

Varaston ylijaamaa, jota ei sada myytya euronkaan
kappalehintaan voi myods tarjota uusille opiskelijoille
yliopiston laitoksilla ja Tiedekirjassa tai messuilla
ostolahjoina kaupan paallisina.

Seurojen olisi hyva kayttaa opiskelija-alennusta,
saadaan yllapidettya nuoriakin asiakkaita.




Seurojen ehdotuksia TSV:lle

Vanhojen loppuunmyytyjen julkaisujen digitointi olisi tarpeen paljon
kysytyista kirjoista. Joihinkin niista kohdistuu myos kansainvalista
mielenkiintoa. Tietoa kaivataan oikeuksista ja teknisesta osaamisesta,
print-on-demandista. My0s e-kirjaan taytyy palata.

Aamupaivalla esitetyissa Juveneksen sopimusvaihtoehdoissa Juvenes saisi
monopoliaseman painattamisessa, olisiko sen sijaan TSV:n mahdollista
tarjota palveluja ja hoitaa kilpailuttaminen?

Naista kysymyksista olisi tarpeellista jarjestaa eri tilaisuus. Asia tulisi

my0Os ottaa esille TSV:n hallituksessa ja Tiedekustantajien liitossa.

TSV:n tulevasta portaalista: Sen tulisi sisaltaa tietopaketti seurojen
jasenille, ja tasta tulisi tiedottaa ennen portaalin

valmistumista laajemmalla jakelulla kuin vain seurojen hallitusten
jasenille.

Jasenrekisterien yllapito portaalissa tietaisi suurta tydmaaraa seuroien
sihteereille. Osa seurojen jasenista ei halua, etta heidan nimeaar
vhteystietojaan nakyy missaan seuran ulkopuolelle annettavassa
jasenlistassa, esim.STA:ssa on tallaisia jasenia.




Seurojen kysymyksia:
Varastosopimukset

e Talla hetkelld n. 2/3 seuroista on
varastosopimusten piirissa ja lopuille lahetetaan
sopimus tana vuonna

 Monografioiden kiintiot
— ilmestymisen jalkeen koko painos

— 3 vuoden jalkeen ilmestymisesta 70 kpl kutakin
nimeketta

— 5 vuoden jalkeen 30 kpl kutakin nimeketta
— 10 vuoden jalkeen 3 kpl kutakin nimeketta




